@kanhan

e la soluzione che permette notevo-
li recuperi di efficienza gestendo la
“classe C" a bordo linea del cliente.

Il concetto base & di istituire un
semplice sistema di due cassette per
ogni articolo. La cassetta vuota, me-
diante lettura del barcode dara la
segnalazione a Euroviti per la ricon-
segna del materiale.

Attraverso un palmare, Euroviti ga-
rantisce che negli scaffali del magaz-
zino del cliente sia sempre presente
il materiale necessario all’attivita
produttiva.

Il Sistema Informativo esamina i dati
di rotazione e segnala eventuali dif-
ferenze su cui intervenire.

@Smﬂk

€ un sistema di gestione della “clas-
se C” con un magazzino di c¢/deposi-
to presso il cliente o Euroviti.

. edl

permette un dialogo tra partners
commerciali attraverso reti di tele-
comunicazione e linguaggi struttu-

®

consente a clienti ed agenti di col-
legarsi attraverso la rete Internet al
Sistema Informatico Aziendale.

| @ kanhan

itisthe bestsolution in terms of efficiency
for managing “C class” items directly
on customer production line.

It is based on the idea of creating a
system of two boxes for each type of
article.

The empty box, by means of a barcode
system, will give Euroviti the signal for a
new supply of the same type of article.
Through a palmtop, Euroviti guarantees
that on customer’s warehouse there will
always be the required material.

The system analyses data of turnover
of goods and notices any differences or
inconsistencies.
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it is @ management system of “C class”
with a consignment stock at the
customer’s warehouse or at Euroviti.

TR edi

it enables stakeholders to communicate
through a telecommunication system.
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it enables customers and sales
representatives to have access to the
Company Information System.








